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Статус ПУБЛИЧНЫЙ / ДЛЯ ПРЕДВАРИТЕЛЬНОГО ИЗУЧЕНИЯ

Первый рынок QORSYS - не «все компании». Фокус - собственник/генеральный директор 
бизнеса с дорогим повторяемым процессом и достаточным цифровым следом.

1. Основной профиль целевого клиента
 российская компания примерно 100–500 сотрудников;
 есть сквозные процессы через несколько подразделений;
 используются 1С/ERP, CRM, ЭДО, почта, банки, таблицы или отраслевые системы;
 есть ручные переходы между системами и зависимость от людей, которые держат процесс в голове;
 есть измеримая стоимость задержек, ошибок, переделок или высвобождённой мощности;
 компания готова дать легитимный ограниченный доступ к данным и назначить владельца процесса.

2. Первые сегменты
Сегмент Процессы-кандидаты

Торговля / дистрибуция лид → договор, заказ → деньги, согласования, отгрузка, 
оплата

Производство закупка → оплата, снабжение, согласование закупок, 
передача работ

Сервис обработка претензий и заявок, исполнение заказа, SLA, 
повторные обращения

3. Текущие рыночные подтверждения

1 500+
компаний проанализировано командой

100–500
сотрудников - основной профиль целевого 

клиента

1
процесс - единица входа

По текущему инвесторскому материалу команда проанализировала более 1 500 компаний. Эта цифра 
показывает размер исследованной базы, но не является расчётом общего, доступного и целевого рынка.

С ГК «Московия» обсуждался контур пилота. Текущие материалы не подтверждают подписанный пилот или 
подтверждённую экономию.

4. Коммерческая модель
Шаг Как возникает выручка Что нужно доказать

платная проверка готовности 
процесса

клиент платит за проверку готовности 
процесса

готовность платить и фактическая 
себестоимость

Оптимизация процесса клиент платит за одно согласованное 
улучшение

реальная конверсия из QORSYS 14 и 
валовая маржа

Постоянный контроль процесса регулярная оплата за постоянный отдельная постоянная задача 
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Шаг Как возникает выручка Что нужно доказать

контроль клиента, подключение, удержание

Следующий процесс новый Проверка готовности процесса 
с повторное использование 
существующего контура

Преимущество второго процесса

5. Почему модель может масштабироваться
 ограниченный коммерческий вход вместо широкого внедрения;
 доказательная модель снижает зависимость от субъективного консалтингового вывода;
 часть интеграционного и доказательства-контура потенциально переиспользуется;
 Постоянный контроль процесса проверяет наличие постоянная ценность;
 второй процесс проверяет экономику повторное использование.

6. Техническая готовность и сроки выхода
Текущий рынок тестируется не с нулевой технологической базы: архитектура, рабочая среда агентов на 
сторонней платформе, инструменты навыков и проектная дисциплина уже используются. Однако собственная 
среда исполнения, устанавливаемая у клиента, ещё строится.

При начале финансирования в октябре 2026 года технический план предусматривает демо в ноябре и первую 
клиентскую версию с января 2027 года. Поэтому выход на рынок должен различать текущие эксперименты на 
временной среде и будущую клиентскую установку на собственном ядре.

7. Что пока нельзя выдавать за факт
 числовая оценка общего, доступного и целевого рынка - текущие источники не дают валидированного 

расчёта;
 универсальный срок окупаемости;
 гарантированный процент экономии;
 Постоянный контроль процесса подключение и удержание;
 сетевые эффекты / экономика маркетплейса;
 массовую готовность сегмента платить.

Публичная рекомендация. На сайте показывать профиль целевого клиента, исследованную базу и 
отраслевые сценарии. Числовой размер рынка добавлять только после отдельной проверяемой оценка 
размера рынка работы.
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